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Un amic em va fer notar que quan algú et diu, per exemple: “Això que et comento no és per enveja”, has de treure directament el no: realment sí que és per enveja. I si t’adverteix, posem per cas: “No ho faig pels diners, sinó per un tema de justícia”, desenganya’t, sol ser pels diners.

La meva vida ha canviat, a pitjor, des que detecto arguments que comencen per “no” sabent que en el fons serà que sí. No sempre té raó, l’amic, però últimament m’he trobat amb molta gent que davant d’una proposta, suggeriment o encàrrec respon de forma instantània: “No és per falta de ganes, però…”. I comença a desplegar raonaments dissuasius, sovint exagerats, que pretenen contrarestar el seu presumpte entusiasme i bona disposició amb tota una sèrie d’elements externs que ho fan del tot impossible, i per tant aconsellen que ni tan sols ho intenti. I no per falta de ganes, i ara!

Analitzat a fons el tema, en un 90% de casos era per falta de ganes. Un cop et poses en alerta, descobreixes que l’allau d’excuses de mal pagador inclou conspiracions sospitoses, dificultats tècniques increïbles i una sèrie d’enemics horrorosos. Et solen dibuixar un món malèvol que té com a missió principal, ves per on, impedir que es faci precisament allò que suggeries en aquell instant. Ja és casualitat que, tenint-ne ganes, només se’ls acudeixin llistes d’obstacles insalvables, i no camins per superar-los. Imagina’t què passarà el dia que els passin les ganes.

Des que he descobert això, em comença a caure molt millor la gent sincera que quan els fas una proposta et respon: “Em fa molta mandra posar-m’hi, però intentem-ho, què carai”. Perquè l’única manera de saber si realment era possible fer una cosa és provar-ho. Posar-hi ganes, vaja.

