ACTIVITATS CLAU
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Establir quines sén les 3 caracteristiques més importants del |
teu producte / servei que els ajudaran a resoldre ... de

manera que et puguis centrar en elles i no perdis el temps
en funcionalitats secundaries.




Activitats Clau

Quines activitats clau requereix la nostra proposta de valor?
els nostres canals?
les nostres relacions amb els clients?

les nostres fonts d’ingressos?




Activitats - Solucio

Com definir "tu solucion" y algo mas en |eanstartup

Tips per millorar la teva rentabilitat

Els 10 manaments de la innovacio

Diferenciat de la competencia 1

Diferenciat de la competencia 2



Activitats

De forma similar al que hem comentat abans, per entregar la proposta de valor hem
de portar una serie d'activitats internes (tipicament abracen els processos de
produccio, marqueting, ...) Aquestes son les activitats que ens permetran entregar al
nostre client la proposta de valor via una serie de canals i amb un tipus concret de
relacions.

Quina és o son les activitats clau que donareu al vostre model de negoci, a la vostra
proposta de valor? feu una descripcid d'aquesta/es



