FONT D'INGRESSQOS



Ingressos

Fluxos d'ingres

Problem Solution Unique Value Untair Advantage |Customer
Proposition Segments
Top 3 problems Top 3 features ! Can't be easily

Single, ua:u. copied b |Target customers
4 compelling message
that states why you
are differaht and
Channels

E Key Metrics m

Key aclivities you ¥ Path to customers

Revenue Streams

Cost Structure

Customer Acquisition Costs Revenue Model
O 7 Life Time Value
People, elc. Revenue

Gross Margin

* (om guanyarem diners, el que no nomeés inclou pensar

en els diversos fluxos, sin6 al marge, valor del client,
model de recurrencia ...

* Plantejar I'estratégia sobre com vas a guanyar diners



Ingressos

Exemples

La generacid d'aquests ingressos pot ser de diferents
tipus:

Venda: és la més tipica de les fonts d'ingressos. La
companyia ven un producte a un client pel qual rebra
un unic pagament.

Pagament per Us: es paga per |'Us que es fa del servei,
major Us més pagament.

Subscripcid: pagament recurrent per utilitzar un servei.
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Aquest punt podria resultar a priori bastant obvi, pero sovint som molt conservadors
a I'hora de dissenyar l'estrategia d’ingressos, on moltes vegades optem per la venda
directa ... Hi ha molts tipus de plantejar ingressos: venda, subscripcio, ...
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Fluxe d'ingressos

Especifiqueu de quina forma es realitzen els fluxos d'ingrés al vostre model de
negoci (com guanyeu diners: pay pal, cobrament en efectiu, sistema premium...etc),
desprées d'haver vist les indicacions que es donen en la documentacio i els materials.
Quins creieu que seran els ingresos minims que necessitareu per cobrir les depeses

que tindras?




